
Die Menschen

Die Kontakte

Eberhard Orf

Dr. theol.
aus Tann in der Rhön

Ausbildungstätigkeiten
an amerikanischen
Hochschulen

Personalentwickler
im Gesundheitswesen

seit 2001
Freiberufler

systemischer Personal-/
Organisationsentwickler

Schwerpunkte:
Kompetenzentwicklung
in Führung & Verkauf
Veränderungsprozesse
in Unternehmen

Weiterbildung in
System. Management
TU Kaiserslautern

Gabriele Möser

Dipl.-Betriebswirtin
in Petersberg/Fulda

Recruiting Führungs-
nachwuchs in einer

Unternehmensberatung

Leiterin Kommunikation
in einem Hotelkonzern

seit 1997
Unternehmerin

gestaltorientierte
Trainerin & Coach

Beratungsfelder:
Unternehmensleitbild

Führungspersönlichkeit
Teamentwicklung

Public Relations

Weiterbildung zum
Counselor IHP

Mitglied im BVPPT 

Dr. Eberhard Orf
eberhard_orf@yahoo.de
Tel 0173-949 37 25

Gabriele Möser
moeser@pr-line.info
Tel 0661-967 98 91

WertVoll

WertVoll Verkaufen

WertVoll

Werte leiten unser Verhalten.
Dies gilt besonders für die entscheidenden 
Felder unternehmerischen Handelns:
Führen und Verkaufen. 

nutzt Werte in ihrer wegweisenden 
Funktion!

▪ im Management zur Entwicklung einer
glaubwürdigen Führungskultur

▪ in der Mitarbeiterführung als Zielrichtung
für Verhalten und Handeln

▪ als Identifikation für Mitarbeiter sowie
als Orientierung für Kunden und Partner

verbindet entscheidende Teilaspekte zu 
einem erfolgreichen Verkaufsprozess!

▪ das Unternehmensumfeld mit den Werten
seiner Leistungen und Produkte

▪ die persönlichen Werte und
Grundeinstellungen der Verkäufer

▪ die Gefühle, Werte und Ziele des Kunden

rückt in den Mittelpunkt, was Menschen und 
Unternehmen in ihrer Arbeit wichtig ist: 
Gemeinsam geteilte Werte.

WertVoll Tagen

Nutzen Sie Ihre nächste Firmenveranstaltung im 
Best Western Premier Konrad Zuse Hotel für einen 

wertvollen Short Cut!

Erleben Sie, was WertVoll Führen und Wertvoll 
Verkaufen für Ihren Betrieb bedeutet.

Ihre Investition: 1 Stunde und 179,- zzgl. MwST.

WertVoll Führen


